Alessandro Cezar Mendes Batalha

Avenida Pacaembu, 1539 -  São Paulo – SP
Rua Cazuza 56 – Jacarei - SP

Tel: (12) 3958 1514 / Cel: (12) 99717 8737 

email: batalhaale@uol.com.br
Gestão Comercial/Novos Negócios
43 ANOS  E 15 ANOS DE MERCADO
· Gerenciamento de carteiras de clientes -  segmentos publico e privado
· licitações publicas (lei 8666), registro de preços,  editais, recursos, laudos e testes de laboratórios;
· cases empresas privadas : embraer, grupo votoratim, panassonic, tim brasil, monsanto, aes eletropaulo;
· cases empresas públicas: forças armadas (aeronáutica, exército e marinha), ibama, anvisa, cprm, policia federal, der, detran, unesp, unifesp, institutos federais e tribunais de justiça;
· Elaboração de Estratégias de Comercialização, levantamento e desenvolvimento de projetos: 
· Previsão de vendas e planejamento estratégico por segmento;
· Atuação Nacional, São Paulo e interior;
· gerenciamento de projetos e carteira de negócios pública e privada;
· negociações em grandes projetos de mobiliário corporativo;
· desenvolvimento e aplicação de treinamentos para equipes e representantes;
· viagens nacionais (relacionamento nacional) e internacionais (intercâmbio 1 ano USA);
FORMAÇÃO ACADÊMICA

Administração de Empresas - Universidade Paulista – SP – 2003 (concluído)

· MBA Gestão Empresarial e Estratégia de Marketing – Universidade Paulista – 2008 (concluído)

IDIOMAS

· Bons conhecimentos em Inglês e Espanhol, experiência e vivência no exterior (USA) – 2000/2001
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

 EXPANSÃO COMERCIAL SÃO PAULO/ NACIONAL MERCADO CORPORATIVO
novembro/2014 – março/2017 
Gestão e liderança de equipe comercial, formação de equipe e capacitação, gestão de resultados e meta mensal, gerenciamento de rede de representantes e negócios públicos (licitações e registro de preços) e privados (arquitetos e grandes contas), divulgação da marca e planejamento estratégico de marketing, feiras e eventos. Gestão de relatórios de vendas, produção e gestão de produtividade da equipe, visitas, propostas e negócios em andamentos, plano de ação mensal e planejamento estratégico anual.

TECNOFLEX  COMÉRCIO DO MOBILIÁRIO.

outubro/2013 até outubro/2014

Gerente Regional  (Sul, Sudeste, Centro Oeste, Norte e Nordeste)
Suporte e atendimento comercial técnico a representantes Tecnoflex nível Brasil, atendimento técnico e comercial á representantes da região e suas principais capitais do país. Gerenciando carteira de negócios de clientes voltados a projetos de mobiliario, arquivos deslizantes, cadeiras e divisórias piso teto. 
CAVIGLIA & CIA / ACECO (MOBILIÁRIO CORPOTATIVO E ARQUIVOS DESLIZANTES)
Julho/08 até dezembro/2012
Gerente Comercial (São José dos Campos, Litoral Norte e Interior de São Paulo)
Suporte e atendimento comercial técnico a empresas publicas e privadas de grande porte, localizadas na região do Interior de SP: São Jose dos Campos, Bauru, São José do Rio Preto e Ribeirão Preto, atendimento técnico e comercial á representantes da região. Gerenciando carteira de negócios de clientes voltados a projetos de segurança da informação e documentos em custódia, arquivos deslizantes e mobiliário corporativo. 
GRUPO GIROFLEX/FORMA/ACECO TATE S/A.

Jan/07 até maio/08

Gerente de Contas Sênior SP
Atuando comercialmente nas empresas de grande porte, localizadas na região da Av. Paulista, gerenciando carteira de negócios de clientes da Unidade ACECO Arquivamento Soluções Integradas. 
 BANCO ITAUCARD - FINANCEIRA CREDICARD           

   


                                              

 jan/06 á dez/06 

Gerente de Expansão Nacional
Gerência Comercial da Unidade de Taubaté e Vale do Paraiba, gerenciando equipe de vendas e expansão regional.
ACECO GRUPO GIROFLEX
Dez/01 á Dez/05 

Gerente de Contas Pleno SP
Atendimento comercial e técnico à empresas de grande porte, localizadas na região do Centro ( São Paulo), gerenciando carteira de negócios de clientes da Unidade ACECO Arquivamento. 
GRUPO VOTORANTIM CELULOSE PAPEL S/A  

Dez/01 á Dez/02

Gerente de Contratos e Suprimentos  
Atendimento a fornecedores de grande porte, análise de contratos corporativos, tomada de decisão em projetos de investimento na  Engenharia Corporativa, análise de relatórios gerenciais e financeiro.

PREDILETO ALIMENTOS - PERDIGÃO S/A 
Set/98 á Set/00

Supervisor de Vendas Atacado ( São José dos Campos /Mogi das Cruzes )

Atendimento comercial á Hipermercados da região, negociação com rede de compradores no segmento de perecíveis.  Tendo como meta o volume de 1000 toneladas/mês em vendas diretas.

INFORMAÇÕES ADICIONAIS

· Brasileiro, 42 anos (21/04/1974), casado há 13 anos e 3 filhos (10 anos e gêmeos de 6 anos)
· Participou de cursos de operação e gerenciamento na área de vendas técnicas e licitações públicas, entre os quais: Segurança da Informação, Armazenagem, Custódia, Sala Segura e Métodos de Arquivamento,  Lei 8666 – Lei 8159 – NR 17, Interpretação de especificações e editais (laudos e testes feitos por laboratórios diversos) Técnica Profissional de Vendas – FGV, Gestão de Negócios – Elias Moreira, Negociação e Vendas – FGV, Liderando Equipes – FAE, Matemática Financeira e Gestão de Negócios – FGV, Mercado de Conveniências, Cursos de aperfeiçoamento pelo Sistema Haward Manager módulos de Marketing e Liderança, Curso Sistema de Qualidade Total e Participação em Workshops do Círculo Profissionais de Vendas 
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